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Review BMC 
“DOAE Farmer Market Managers”

อ.พไิลลกัษณ์ พชิยัวตัต ์

คณะนวตักรรมการจดัการเกษตร สถาบนัการจดัการปญัญาภวิฒัน์

วนัจนัทรท์ ี ่26 พฤศจกิายน 2561
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 ตอ้งสนองความตอ้งการของกลุม่เป้าหมาย

 ตอ้งชว่ยแกป้ญัหาของกลุม่เป้าหมายได้

4

4 Questions
9 Boxes
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4 Questions

WHO ? ท าใหใ้คร ?
WHAT ? ท าอะไร ?
HOW ? ท าอยา่งไร ?
MONEY ? คุม้คา่หรอืไม่ ?
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9 Boxes
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ตวัอยา่ง
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1.WHO ? 2.WHAT ?

3.HOW ? 4.MONEY ?
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1.กลุม่ลกูคา้เป้าหมาย
(Customer Segments : CS)

2.คณุคา่ของผลติภณัฑท์ีส่รา้ง
และสง่มอบใหล้กูคา้
(Value Propositions : VP)

3.ชอ่งทางการสง่มอบคณุคา่ใหล้กูคา้
(Channels : CH)

4.ความสมัพนัธก์บัลกูคา้
(Customer Relationship : CR)
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หลงัสง่มอบคณุคา่

ใหก้ลุม่ลกูคา้เป้าหมาย

เราจะได้

5.รายได้ (Revenue Stream: R$)
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6.กจิกรรมหลกั
(Key Activities : KA)

7.ทรพัยากรหลกั
(Key Resources : KR)

8.พนัธมติร
(Key Partners : KP)
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9.โครงสรา้งตน้ทนุ

(Cost Structure : C$)
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1.กลุม่ลกูคา้เป้าหมาย
(Customer Segments : CS)

2.คณุคา่ของผลติภณัฑท์ีส่รา้ง
และสง่มอบใหล้กูคา้
(Value Propositions : VP)

3.ชอ่งทางการสง่มอบ
คณุคา่ใหล้กูคา้
(Channels : CH)

4.ความสมัพนัธก์บัลกูคา้
(Customer Relationship : CR)

5.รายไดห้ลงัสง่มอบคณุคา่ให้
ลกูคา้
(Revenue Stream : R$)

6.กจิกรรมหลกั
(Key Activities : KA)

7.ทรพัยากรหลกั
(Key Resources : KR)

8.พนัธมติร
(Key Partners : KP)

9.โครงสรา้งตน้ทนุในการ
สรา้งและสง่มอบคณุคา่
ใหก้บัลกูคา้

(Cost Structure : C$)
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VALUE  PROPOSITION  CANVAS
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แบบฝึกหดัประกอบการบรรยาย
พืน้ฐาน Business Model Canvas กจิกรรมที ่1.1 – 1.3
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ขอขอบคณุ
• คณะนวตักรรมการจดัการเกษตร สถาบนัการจดัการปญัญาภวิฒัน์
• แหลง่ขอ้มลูประกอบการจดัท าเอกสาร

ขอ้มลูตดิตอ่
อ.พไิลลกัษณ์ พชิยัวตัต ์
โทร: 02-855-0986 / 094-09146164
Email: pilailuckpic@pim.ac.th / panpilailuck@gmail.com
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